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ДИЛЕРСКИЙ ДОГОВОР № ________

г. Москва
«____»__________________200__г.

ООО «ПрофХолод», именуемое в дальнейшем Компания в лице Коммерческого директора Токмакова С.В., действующего на основании доверенности №_____ от ___ _______ 200_ года, с одной стороны, и ____________________________________________________________________________, именуем ___ в дальнейшем Дилер, и везде далее так по тексту в лице ________________________________________________________________, действующего на основании ___________________________________________________________, с другой стороны, заключили настоящий Договор о нижеследующем:

1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА.

1.1. Предметом настоящего договора является изготовление и/или поставка Компанией Продукции по заданию Дилера в номенклатуре, количестве и сроки, установленные в соответствии с согласованными  и подписанными Сторонами Спецификациями, являющимися неотъемлемой частью настоящего договора.

1.2. Количество поставляемой Продукции определяются Сторонами на основе плана закупок в соответствии с Приложением № 1 к настоящему Договору. 

1.3. Продукцию, являющуюся предметом настоящего договора, Дилер обязуется использовать исключительно в целях дальнейшей продажи и осуществления гарантийного сервисного обслуживания.

1.4. Продукцию, указанную в Спецификациях, Компания обязуется передать в собственность Дилеру в согласованном количестве, номенклатуре и сроки.

2. ОБЯЗАТЕЛЬСТВА СТОРОН.

2.1. Дилер обязан:

2.1.1. Осуществлять закупку Продукции в объеме не менее согласованного сторонами в соответствии с Приложением № 1 к настоящему Договору.

2.2. Осуществлять приемку и оплату Продукции в соответствии с условиями настоящего Договора.

2.2.1. При отчуждении Продукции строго соблюдать ценовую политику, определяемую Компанией в соответствии с Приложением №3 к настоящему Договору;

2.2.2. Размещать ценовые листы и рекламу Продукции Компании на своих электронных сайтах, а также информировать своих покупателей о ценах и ассортименте Продукции Компании и иными доступными способами.

2.2.3. Осуществлять развитие сети Покупателей, и согласовывать с Компанией предоставление дополнительных скидок, выходящих за рамки Дополнительного соглашения № 3;

2.2.4. Предоставлять и согласовывать с Компанией планы по закупке Продукции по форме, установленной в Приложении № 1 к настоящему Договору;

2.3. Компания обязана:

2.3.1. Своевременно извещать Дилера об изменениях номенклатуры, ассортимента, цен на поставляемую Продукцию;

2.3.2. Извещать Дилера об изменениях ценовой политики реализации Продукции;

2.3.3. Согласовывать план рекламных акций проводимых при участии  Дилера;

2.4. Осуществлять поставку Продукции в соответствии с условиями настоящего Договора.

3. ПОСТАВКА ТОВАРА.

3.1. Поставка Продукции Дилеру осуществляется в соответствии с планом закупок, определяемом сторонами в соответствии с Приложением № 1 к настоящему Договору.

3.2. Поставка конкретных партий Продукции осуществляется в соответствии с заявками Дилера, направляемых Компании по телефону, факсу или заказным письмом на основании спецификаций к настоящему Договору. Заявка считается принятой Компанией с момента подписания Заявки на Продукцию со стороны Компании.

3.3. Отгрузка Продукции осуществляется со склада Компании и за счет Компании.

3.4. Право собственности на поставляемую Продукцию, переходит Дилеру с момента передачи Продукции на складе Компании.

3.5. Риски случайной гибели, порчи, утраты или повреждения на поставляемую Продукцию переходят к Дилеру с момента передачи Продукции на складе Компании. Обязательной передаче по качеству подлежат изделия из стекла и отдельные части таких изделий, если таковые имеются.

3.6. Передача Продукции на складе Компании удостоверяется подписью в накладной представителя Дилера заверенной печатью, расшифровка подписи лица, подписывающего накладную, обязательна. Дилер несет ответственность перед Компанией за правильную приемку Продукции.

3.7. При невозможности проставления в накладной печати, полномочия лица подписывающего накладную подтверждаются доверенностью, оформленной в соответствии с действующим законодательством РФ. Доверенность, независимо от срока ее действия, передается Компании вместе с экземпляром накладной Компании.

3.8. Компания оставляет за собой право не производить передачу Продукции Дилеру и рассматривать как необоснованный отказ Дилера от приемки Продукции, если:

· предъявленная доверенность выдана с нарушением требований действующего законодательства и/или не содержит обязательных реквизитов;

· в доверенности не указан перечень Продукции, на право получения которых выдана доверенность;

· предъявленная доверенность имеет исправления и помарки;

· лицо, указанное в доверенности, не предъявило паспорт;

· срок действия доверенности истек.

3.9. Претензии относительно скрытых дефектов принимаются в течение 10 рабочих дней с момента фактического получения продукции Дилером. Не принимаются претензии со скрытым дефектом Продукции, имеющей внешние механические повреждения. Не подлежат замене изделия из стекла и отдельные части таких изделий, приёмка которых была произведена Дилером в момент приёмки Продукции от Компании.

3.10.
Вызов представителя Компании обязателен в случаях обнаружения Дилером скрытых дефектов.

3.11.
При неявке представителя Компании в течение 7 рабочих дней с момента получения вызова от Дилера или получения в этот же срок уведомления Компании о неявке, Дилер имеет право составить дефектный акт в одностороннем порядке и в 3-дневный срок направить его Компании для принятия мер по устранению выявленного дефекта.

4. КАЧЕСТВО И КОМПЛЕКТНОСТЬ ПРОДУКЦИИ

Продукция соответствует техническим условиям и качество Продукции подтверждается сертификатами, действующим на территории Российской Федерации  согласно законодательству Российской Федерации.

5. ЦЕНА ПРОДУКЦИИ И ПОРЯДОК РАСЧЕТОВ.

5.1. Цена поставляемой Продукции определяется в соответствии с действующим на момент поступления заявки Дилера прайс-листом Компании, с учетом скидок, установленных в Приложением № 2 к настоящему договору. Цены Продукции включают в себя стоимость Продукции и упаковки. В платеж за Продукцию включаются: цена Продукции и НДС. В случае поставки Компанией Продукции, не указанной в приложениях, цены на неё согласуются дополнительно.

5.1. Компания имеет право изменять цены на Продукцию в одностороннем порядке, о чем уведомляет Дилера не менее чем за 10 календарных дней до введения изменений, путем направления уведомления  по факсу, электронной почте или под расписку в получении. Новый прайс-лист размещается на сайте Дилера.

5.2. Цены определяются на условиях самовывоза со склада Компании.

5.3. Дилер обязан оплачивать Продукцию исходя из условий, предусмотренных спецификацией к настоящему договору на каждую партию Продукции.

5.4. Оплата производится путем перечисления денежных средств на расчетный счет Компании. Обязательство по оплате считается выполненным с даты поступления денежных средств на расчетный счет Компании.

5.5. В отдельных случаях порядок оплаты и отгрузки Продукции может быть изменён по взаимному соглашению сторон, оформленному в письменном виде.

5.6. В платежном поручении Дилер обязан указать сумму и ставку НДС отдельной строкой и указать основание платежа.

5.7. Скидки, предоставляемые Дилеру, могут пересматриваться Компанией ежемесячно, в зависимости от выполнения Дилером принятых на себя обязательств по настоящему Договору.

6. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН.

6.1 В случае просрочки оплаты Дилером поставленной Продукции, Компания имеет право взыскать с Дилера штраф, в размере 0,1 % от суммы неоплаченной в срок Продукции, за каждый день просрочки платежа, но не более 10%.

6.1. В случае не выполнения обязанностей, предусмотренных пунктом 3.1. настоящего договора, Компания выплачивает Дилеру пеню в размере 0,1% от стоимости не поставленной в срок Продукции за каждый день просрочки, но не более 10%.

6.2. Оплата штрафных санкций производится стороной только при выставлении другой стороны требований об оплате. Выставление требования об оплате штрафа является правом стороны.

6.3. Уплата штрафных санкций по настоящему договору не освобождает ни одну из сторон от надлежащего исполнения условий договора в полном объёме.

6.4. Компания оставляет за собой право изменить размер скидок, предоставляемых Дилеру в одностороннем порядке, в случае нарушения Дилером положений п. 2.1. настоящего Договора.

6.5. В случае неоднократного нарушения Дилером условий пункта 2.1. настоящего Договора, Компания вправе расторгнуть настоящий Договор в одностороннем порядке, с предварительным уведомлением Дилера за 10 рабочих дней до даты расторжения Договора.

6.6. Все разногласия и споры, возникшие при исполнении, изменении и/или расторжении настоящего Договора, рассматриваются согласно действующему законодательству РФ в Арбитражном суде г. Москвы.

7. ПРОЧИЕ УСЛОВИЯ.

7.1. Компания несёт перед Дилером гарантийные обязательства по Продукции, продаваемой в соответствии с настоящим договором.

7.2. Дилер вправе предъявить требования по замене Продукции ненадлежащего качества в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации.

7.3. Компания не несёт обязательств по сервисному техническому и послегарантийному техническому обслуживанию Продукции.

7.4. Компания вправе размещать краткие рекламные материалы и изображение своего товарного знака в любом месте по своему усмотрению на Продукции, продаваемой согласно настоящему договору. Какое-либо использование товарного знака Компании может производиться только по его письменному разрешению.

7.5. По всем вопросам, не урегулированным настоящим договором, стороны руководствуются действующим законодательством Российской Федерации. 

7.6. Настоящий Договор вступает в силу с момента его подписания сторонами и действует до 31 декабря 200__ г.

7.7. Все изменения и дополнения к настоящему Договору действительны лишь в том случае, если они совершены в письменной форме и подписаны обеими сторонами.

7.8. Ни одна из сторон не имеет право передавать третьему лицу свои права и обязанности по настоящему Договору без письменного согласия другой стороны.

7.9. Любая из сторон имеет право расторгнуть Договор, письменно предупредив другую сторону не менее, чем за один месяц.

7.10. С момента подписания настоящего Договора все предыдущие переговоры, переписка и заключенные договоры по предмету настоящего Договора теряют силу.

7.11. Положения настоящего Договора и Приложений к нему носят конфиденциальный характер и не могут разглашаться сторонами, без предварительного письменного согласия другой стороны, в течение всего срока действия настоящего Договора и по истечении 3-х месяцев с момента прекращения действия Договора.

7.12. Об изменении банковских реквизитов, почтового адреса или адреса местонахождения, наличии иных расчетных счетов, предстоящей реорганизации (ликвидации) Стороны обязаны письменно уведомить друг друга в течение одних суток с даты принятия соответствующего решения, либо внесения соответствующие изменений.

8. ПРИЛОЖЕНИЯ:

8.1. Приложение № 1 - План закупок;

8.2. Приложение № 2 – Размер скидок;

8.3. Приложение № 3 - Ценовая политика Компании;

9. РЕКВИЗИТЫ СТОРОН.

Компания: ООО «ПрофХолод»

Адрес: 123022, г.Москва, Большой Трёхгорный пер.д.6

р/с 40702810700000002715 в КБ «Альта-Банк», г.Москва

к/с 30101810900000000424 БИК 044525424

ИНН 7705671650 КПП 770301001 ОКПО 29321268 ОКОНХ 71500, 71100

ОКПО 77983254

ОКОГУ 49013

ОКАТО 45286560000

ОКВЭД 51.6

Тел/факс: (495) 745-01-37 

info@profholod.ru
Дилер: _______________________________________________________________________________

Адрес местонахождения: __________________________________________________________________

Почтовый адрес: _________________________________________________________________________

Банковские реквизиты:

р/с ____________________________________________ в _______________________________________

к/с _________________________________________ БИК _______________________

ИНН _____________________ КПП __________________

ОКПО ___________________ ОКОНХ _________________

________________________________________________________________________________________

КОМПАНИЯ:
ДИЛЕР:

________________ / Токмаков С.В./
_____________________ /__________________/

М.П.
М.П.

Приложение № 1

к Дилерскому Договору № _________

от «____» __________________ 200___ г.

ПЛАН ЗАКУПОК на 200__ год.

	Месяц
	Количество Товара

м2
	Сумма Заказов

Руб

	Январь
	
	

	Февраль
	
	

	Март
	
	

	Апрель
	
	

	Май
	
	

	Июнь
	
	

	Июль
	
	

	Август
	
	

	Сентябрь
	
	

	Октябрь
	
	

	Ноябрь
	
	

	Декабрь
	
	


КОМПАНИЯ:
ДИЛЕР:

________________  / Токмаков С.В./
_____________________ /__________________/

М.П.
М.П.

Приложение № 2

к Дилерскому Договору № _________

от «____» __________________ 200___ г.

Размер скидки

на _______________________________________ месяц 200__ года:

Базовый тариф, установленный прайс-листом Компании минус  ___%. 

КОМПАНИЯ:
ДИЛЕР:

________________ / Токмаков С.В./
_____________________ /__________________/

М.П.
М.П.

Приложение № 3

к Дилерскому Договору № _________

от «____» __________________ 200___ г.

ЦЕНОВАЯ ПОЛИТИКА КОМПАНИИ на 200__ год.

Дилер производит распространение Продукции по самостоятельно определяемым ценам, в пределах ценового порога определенного ниже:

	Ценовой порог
	Цены на Продукцию (руб.)

	Минимальный
	Базовый тариф установленный прайс-листом Компании минус 10% скидки.

	Розничная (Рекомендованная)
	Базовый тариф установленный прайс-листом Компании

	Максимальный
	Не определено


КОМПАНИЯ:
ДИЛЕР:

________________ / Токмаков С.В./
_____________________ /__________________/

М.П.
М.П.

Дополнительное соглашение № ___________

к Дилерскому Договору № _________

от «____» __________________ 200___ г.

между ООО «ПрофХолод» и __________________________

г. Москва                                                                                                   «__» ____________ 200__ г.

ООО «ПрофХолод», именуемое в дальнейшем Компания в лице Коммерческого директора Токмакова С.В., действующего на основании доверенности № _____ от «___»______ 200__ года, с одной стороны, и ______________ _______________ ______________________ _______________ __________, именуем ___ в дальнейшем Дилер, и везде далее так по тексту в лице ____________ __________________ ________ __________________________, действующ ____ на основании _______ ____________________________________________________, с другой стороны, заключили настоящее Дополнительное соглашение к Дилерскому договору № ______________ от «____» ______________ 200__ г. о нижеследующем:

*0 В ходе исполнения настоящего договора Компания обязуется предоставить Дилеру дополнительную премию, обусловленную закупкой и оплатой Дилером Продукции на сумму не менее __________ (___________________________________________________) рублей в месяц.

*1 Размер вышеуказанной дополнительной премии составляет _______________ (_____________________________________________) рублей. Размер дополнительной премии изменяется пропорционально, в случае если фактически объем оплаченной Дилером Продукции более,  указанного в п. 1.

*2 Дополнительная премия, указанная в п. 2 настоящего Дополнительного соглашения, предоставляется Компанией в течение 20 (двадцати) рабочих дней с момента окончания отчетного периода (месяца) .

*3 Дополнительная премия, по соглашению Сторон, может быть предоставлена Компанией посредством перечисления Дилеру денежных средств, либо посредством уменьшения текущей дебиторской задолженности Дилера.

*4 Настоящее Дополнительное соглашение является неотъемлемой частью Дилерского договора № ___________от «___» _______________ 200__ г. и на него распространяются все положения и условия, установленные указанным договором, в части, не урегулированной настоящим Дополнительным соглашением.

*5 В остальном, неурегулированным настоящим соглашением, условия договора остаются неизменными и стороны подтверждают по ним все принятые обязательства. 

*6 Настоящее дополнительное соглашение вступает в силу с момента подписания Сторонами.

КОМПАНИЯ:
ДИЛЕР:

________________  / Токмаков С.В./
_____________________ /__________________/

М.П.
М.П.

